STUDIE

Bio am POS

Handelsunternehmen verdanken den
Bio-intensivkautern den griikten Teil
der Bio-Umsdtze, Dies ergab aine Ana-
lyse des Einkaufsverhaltens wvon
100000 Kaufern, Die TMA und die
Forschungsgruppe gdp haben eing
groffl angelegte Grundlagenstudie
rum Kauf von Bio-Artikeln im LEH
durchaefithrtund das Finkautaverhal-
ten von 100000 Kiufern iber den
Zeitraum eines Jahres untersucht,
Der Marklanteil von Bio-Artikeln
am gesamten LEH-Umsatz ist mit un-
ter drei Prozent noch sehr gering. Da-
hei zeigen die jingsten rweistalligen
Fuwachsraten filr Bio-Artikel, dass
hierein grofles Potenzial besteht.  Bio
wird bisher nicht schwerpunktimaiig

Mit Bio steigt der Warenkorh

raum von 2wolf Monaten bericksich-
tigt. Das umfassende Datenmaterial
mit hahen Fallzahlen auf Artikelehe-
ne liefert tiefgehende Erkenntnisse
iber Kiufertypen, Ausgabeverhalten
und PromoetienelTizienzen.

Ein zentrales Ergebnis der Studie
ist, dass mit einer kleinen Gruppe von
JBio-ntensivikdutern” mehr als die
Hilfte des gesamten Limsatzes an
BioWaren erwirtschaftet wird, Bei
den Gesamtausgaben pro Haushalt
liegen die Bio-intensivkiufer” eben-
falls weit vorne: Sie geben rund ein
Drittel mehr filr ihre Cinkiufe aus als
JMicht-Bio-Kdufer" und stellen insge-
samt eine lohnende Zielgruppe fiir
den Handel dar In dem Untersu-

Cesarmtausgaben der ainzelren Kadfergnimpen

Ausganen pro Haushalt 1 Cuse
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Alle Kaufer MWicht Bio

Galle eea

im klassischen Handel verkaull, wo
die meisten Kundenkantakte beste-
hen®, so Karsten Ziehell, zustandig fir
Proclukte aus dkalogischer Frreugung
und POS-Marketing bei der CMA,  wir
wollen Handel und Industrie beim
Aufbau der Category Bio unterstit-
zen”,

Die Forschungsgruppe gdp fuhrte
die | Gio-Studie® auf der Basis von
Kundenkartendaten durch, Die Stich-
prake van 100000 anonymisierten
Kundenkartennutzern einer national
vertretenen Handelskette ist nach In-
stitutsangaben vermutlich die grofite
Bio-Stichprobe iberhaupt. Alle Ein-
kaufzakte worden iiber eingn Zeit-
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chungszeitraum hal eine deutliche
Umsatzsteigerung der Categaory ,Bin”
stattgefunden, die auf der Ausgaben-
ausweitung der Stammblunden ha-
sierte. Die bisher niedrige Bedarfsde-
chkung durch Bio-Produlte ldsst auf
noch grofe Polenziale in dieser Cale-
gary sthlizBen. Insgesamt erwies sich
der Bis-Anteil bei Kindernahrung so-
wie Obst und Gemiise am grifiten.
CMA und qdp bereiten ein neues
Category-Management-Projekt  auf
der Basis won Kundenkartendaten
vor. Dabei sollen die Polenziale von
Bio-Obst und -Cemise fir gin groBes
Handelsunternehmen ermittelt wer
den. -]



